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Wir haben vielfältige Netzwerkmöglichkeiten 

ÖFFENTLICHKEIT 

Analyse Wissen 

INTERESSENS- 

VERTRETER 

Ziele 

ENTSCHEIDER 

ADFC- 

Mitglieder 

RADFAHRER 

Kommunikation 

Städte 

Gemeinden 

Ministerien 

Landkreise 

… 
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Eine Struktur für den Netzwerkansatz 

1. Freunde, Bekannte und Geschäftskontakte 

2. Personen, die mit dem Radverkehr zu tun haben, zu denen man bisher noch keinen 

persönlichen Kontakt hat 

 3. Entscheider über Radverkehrsförderung 
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Zielgerichtetes Netzwerken 

- Bekannte und neue Kontakte mit dem strategischen Ziel zu diesem Kontakt auflisten 

- Priorisierung, Definition von Meilensteinen und Abstimmung mit Kreis-/Ortsverband  

- Selbständige und eigenverantwortliche Vorbereitung und Durchführung der Anbahnung, 

Terminvereinbarung sowie Durchführung und Nachbereitung der Gespräche 

- Regelmäßiges Feedback zu wichtigen Gesprächen, Meilensteinen und weiterem 

Vorgehen 

- Kontinuierliche Kontaktpflege 

- Unterstützung bei einer gemeinsamen Kampagne mit dem Netzwerkpartner 
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Hilfreiche Kompetenzen und Fähigkeiten 

- Langfristiges Denken und Handeln 

- Angemessenes Auftreten und  Einfühlungsvermögen in den Partner 

- Souveränität 

- Kontaktstärke  

- Charme 

- Überzeugungskraft 

- Flexibilität 

- Moderationskenntnisse 

- Zielgerichtete, strukturierte Arbeitsweise 

- Eigeninitiative und Proaktivität 

- Beharrlichkeit und Geduld 

- Sachkenntnis 

- … 
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Erfolgreiches Netzwerken braucht Zeit… 

Die Recherche und Bewertung von Kontakten hinsichtlich strategischer Wichtigkeit, 

inhaltlichen Gemeinsamkeiten und Kosten-Nutzen-Verhältnis 

Die Vereinbarung von Terminen 

Der Aufbau eines Vertrauensverhältnisses 

Die kontinuierlicher Pflege 

 

Und ist dennoch möglich! 
 

Durch gute Priorisierung, Aufgabenverteilung, Zusammenarbeit und Freude am 

Thema 
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Für die Plenumsdiskussion einige Fragen an Euch 

- Welche Netzwerke für strategische ADFC-Ziele habt Ihr bereits? 

 

- An welche weiteren denkt Ihr? 

 

- Könnt Ihr Euch vorstellen, solch eine Netzwerkarbeit zu übernehmen? 

 

- Könntet Ihr Euch vorstellen, dass es andere Mitglieder, evtl. bisher eher passive gibt, die 

Interesse an dieser Aufgabe hätten? 

 

- Was bräuchtet Ihr dafür noch vom Landesverband? 

 


